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На правах рекламы.

КРЕДИТ - ЭТО ПРОСТО 

Актуально

Лесной «пролетает» 
мимо утилизации?

по кредитным программам в СКБ-банке были 
снижены 5 раз, то есть снижение ставок про-
исходило в среднем раз в два месяца! Таким 
образом, все у большего количества граж-
дан появляется возможность воспользовать-
ся услугами потребительского кредитования 
СКБ-банка. Тенденция активного снижения 
ставок сохраняется и в наступившем году. 
СКБ-банк уже порадовал своих клиентов сни-
жением процентной ставки по потребитель-
ским кредитам. Ставка по одному из самых по-
пулярных продуктов – «Кредит другу» – в пер-
вую рабочую неделю нового года была сниже-
на сразу на 1 процент. Теперь ставки по креди-
там населению в СКБ-банке опустились ниже, 
чем были до кризиса осени 2008 года.

Получить кредит стало проще
Помимо того, что ставки по кредитам в 

СКБ-банке постоянно снижаются, облегчают-
ся и условия оформления кредита. Так, теперь 
в СКБ-банке можно получить кредит без спра-
вок о доходах. Не секрет, что многие предприя-
тия продолжают выплачивать заработную пла-
ту работникам «в конвертах», а реальный до-
ход потенциального заемщика гораздо выше, 
чем указанный в справке по форме 2-НДФЛ. 
СКБ-банк теперь не требует обязательного пре-
доставления такой справки – достаточно запол-
нить справку по форме самого банка, в которой 
заемщик укажет свой действительный доход.

СКБ-банк стремится сделать оформление 
кредита максимально комфортным для заем-
щика. Сегодня подать заявку на некоторые 
виды кредитования можно уже и без посеще-
ния офиса: это можно сделать по телефону 
Контакт-центра или на сайте СКБ-банка.

На что нужно обратить 
особое внимание

Выбирая наиболее привлекательные усло-
вия кредитов, обращайте особенное внимание 
не только на ту ставку, которую предлагает банк, 
но и на наличие комиссий. Наиболее значитель-
но увеличивают Ваши расходы ежемесячные ко-
миссии. Даже небольшая ежемесячная комис-
сия, например 0,4%, выливается дополнительно 
почти в 5% годовых. Случается, что банки указы-
вают очень небольшую комиссию, но зато она – 
ежедневная! Будьте бдительны.

Быстро или дешево – 
есть выбор 

Два наиболее востребованных населени-
ем кредита в СКБ-банке – это «Дают – Бери» 
и «Кредит другу». Главная особенность этих 
кредитов – отсутствие ежемесячных комиссий.

Кредит «Дают – Бери» – это лучшее ре-
шение для тех, кому деньги нужны срочно. В 
СКБ-банке решение о выдаче кредита в сум-
ме до 100000 рублей будет принято всего за 
15 минут, и Вы сможете сразу получить на руки 
необходимую сумму. При этом для оформле-
ния кредита нужно минимальное количество 
документов.

«Кредит Другу» от СКБ-банка позволяет по-
лучить любую сумму денег в кредит на срок до 
5 лет. Максимальная сумма кредита рассчи-
тывается исходя из платежеспособности за-
емщика. Да, для оформления такого кредита 
требуется больше времени, а также нужно на-
личие поручителей или залога. Но это время с 
лихвой компенсируется рекордно низкой про-
центной ставкой.

Конечно, двумя видами кредитов предло-
жения СКБ-банка не ограничиваются. Квали-
фицированные специалисты банка прокон-

сультируют каждого клиента, помогут подо-
брать вид кредита, оптимально подходящий 
под потребности и возможности каждого за-
емщика.

Легко оформить – 
удобно погашать

После оформления кредита в СКБ-банке 
Вам выдадут лист расчета ежемесячных 
платежей, согласно которому в установлен-
ный срок Вы будете погашать кредит. Кста-
ти, для внесения платежей необязатель-
но ходить в банковский офис. При наличии 
интернета кредит можно погашать при по-
мощи системы интернет-банка «Банк-на-
Диване». Эта система в последнее время 
получает очень широкое распространение 
среди клиентов СКБ-банка благодаря эле-
ментарному удобству ее использования.

Кроме того, в СКБ-банке можно «по пути» 
погасить и кредит другого банка, а также 
внести необходимые коммунальные плате-
жи. Все виды банковских услуг и качествен-
ная консультация специалиста всегда до-
ступны в каждом офисе СКБ-банка.

8 марта официально стартовала про-
грамма утилизации автомобилей, в рам-
ках которой можно обменять вышедший 
из эксплуатации автомобиль на сертифи-
кат в размере 50 тысяч рублей. Ее срок 
действия – до 1 ноября текущего года.
Эта «скидка» будет действительна при по-

купке автомобилей Chevrolet (NIVA, Captiva, 
Cruze), Fiat (Albea, Doblo, Linea, Ducato), Ford 
(Focus, Mondeo), Kia (Spectra, Sorento), Renault 
(Logan, Sandero), Skoda (Fabia, Octavia), ГАЗ 
(2217, 2310, 2705, 2752, 3221, 3302, Volga 
Siber), УАЗ (2206, 2360, 3303, 3741, 3909, 3962, 
Hunter, Patriot, Pickup), Иж (2717), Hyundai 
(Sonata, Accent, Santa Fe), TaгАЗ (Road Partner, 
Tager, LC100), Ssang Yong (Actyon, Kyron, 
Rexton), Opel (Antara, Astra), Nissan (Teana, 
X-Trail), Toyota (Camry), Volkswagen (Tiguan), 
ISUZU (NLR85), а также всего модельного 
ряда автомобилей LADA.

В Свердловской области из общей массы ото-
браны две утилизационных площадки – они при-
надлежат ФГУП «УЭМЗ» и ОАО «Автоколонна 
№ 1212» (обе расположены в Екатеринбурге) – 
и 45 официальных дилеров продаж марок, чье 
производство налажено на территории России.

Так, прием автоутиля для обмена на новень-
кую Toyota могут осуществлять два дилера, 
чьи центры расположены на Новосибирской 
второй (Альянс Мотор Екатеринбург) и Сибир-
ском тракте, 24-б. С Ford работают четыре ди-
лера: один в Нижнем Тагиле, на Черноисто-
чинском шоссе, 74, и три в Екатеринбурге: на 
Базовом, 38, Маневровой, 40 и Высоцкого, 3.

Старые машины на новый Volkswagen меняют 
четыре свердловских дилера. В Верхней Пыш-
ме – по улице Петрова, 59-б, Нижнем Тагиле – 
на Чероисточинском шоссе, 74 и два в Екатерин-
бурге – на Куйбышева, 81 и Высоцкого, 3. Отече-
ственную Skoda по такой схеме можно приобре-
сти в Верхней Пышме – на Петрова, 59-б и Ека-
теринбурге, на проспекте Космонавтов, 6.

По программе утилизации подержанных ав-
томобилей также работают дилеры Fiat в Ека-

теринбурге (Турбинная, 40, Космонавтов, 11-д и 
Высоцкого, 3) и Нижнем Тагиле (Черноисточин-
ское шоссе, 1-в). Также старую машину мож-
но обменять на Renault (Екатеринбург, Бебеля, 
115 или Сибирский тракт, 57-а) или Chevrolet 
(Екатеринбург, Фронтовых бригад, 27, Щерба-
кова, 144 или Металлургов, 67 или Каменске-
Уральском по улице Ленина, 2). С Chevrolet-
Niva работает лишь один дилер, расположен-
ный в Нижнем Тагиле, на Индустриальной 21.

Автомобили Opel могут быть проданы тем, 
кто обратится со своим старым авто к диле-
рам в Екатеринбурге (Фронтовых бригад, 27, 
Щербакова, 144 и Металлургов 67), Каменске-
Уральском (Ленина, 2) или Нижнем Тагиле. 
Также в программу включены дилеры Isuzu 
(Екатеринбург, Маневровая, 43) и TagAZ (Ека-
теринбург, Маневровая, 40).

В список уполномоченных дилеров попали 
три представителя ГАЗа (Екатеринбург, Селько-
ровская, 82-б, Таганская, 60-а и Космонавтов, 
98), два – УАЗа (Екатеринбург, Таганская, 60-а и 
Турбинная, 40) и сразу пять дилеров ВАЗа: три 
из них расположены в Екатеринбурге – на Кис-
лородной, 8, Базовом, 10 и Черняховского, 66 – 
и по одному в Нижнем Тагиле (Краснознамен-
ная, 134) и Каменске-Уральском (Ленина, 2).

Отмечу, что в список по Свердловской обла-
сти не попали дилеры автомобильных марок 
KIA и SSang Young. Очевидно, для покупки этих 
машин со скидкой уральцам придется отправ-
ляться в другие регионы.

Напоминаем, что транспортное сред-
ство может попасть в утиль при соблю-
дении ряда условий. Машина должна 
иметь разрешенную полную массу не 
более 3,5 тонны, возраст более 10 лет 
и находиться в собственности у послед-
него владельца более одного года. Кро-
ме того, автомобиль должен быть пол-
нокомплектным: иметь неразрушенный 
и оборудованный сиденьями и элемен-
тами интерьера кузов и шасси, шины и 
диски, аккумулятор, выхлопную систе-
му и нейтрализатор (при наличии), дви-
гатель, трансмиссию и навесные агре-
гаты, элементы остекления, топливо и 
технические жидкости. При этом маши-
на может быть и не «на ходу» – в пункт 
утилизации ее можно отправить на ав-

тоэвакуаторе.
– Владелец должен иметь документы, под-

тверждающие его право собственности. Срок 
владения авто будет определяться по соответ-
ствующей дате в паспорте транспортного сред-
ства либо по документу, его заменяющему, – 
комментирует старший госинспектор ГИБДД по 
пропаганде старший лейтенант милиции Ирина 
ЖУЖГОВА.

– Ирина Викторовна, какие схемы обме-
на старого авто на сертификат в 50 тысяч ру-
блей разработаны на данный момент?

– Основная схема следующая. С полным ком-
плектом документов, подтверждающих право 
собственности, вы доставляете свой старый ав-
томобиль дилеру, заполняете свидетельство на 
утилизацию, пишите доверенность. Тот по этой 
доверенности снимает его с учета в ГИБДД, на-
правляет в пункт утилизации, затем выдает вла-
дельцу свидетельство об утилизации и продает 
новую машину уже со скидкой. При этом до полу-
чения свидетельства об утилизации автомобиль 
будет находиться на ответственном хранении 
у дилера до момента снятия его с учета. Кроме 
того, вы должны будете оплатить не более 3000 
рублей за утилизацию. Выбрать и зарезервиро-
вать у дилера выбранный вами новый автомо-
биль. А после получения свидетельства об ути-
лизации завершить оформление нового автомо-
биля.

Есть еще один, правда, более затратный для 
владельца, вариант сдачи старого автомобиля в 
утиль. Вы доставляете автомобиль сразу в пункт 

утилизации. Там по доверенности снимают авто-
мобиль с учета, выдают вам свидетельство об 
утилизации. С ним вы уже обращаетесь к диле-
ру за покупкой автомобиля со скидкой. При этом 
за доставку и утилизацию платите сами. При этом 
плата за утилизацию не должна превышать 3 ты-
сяч рублей.

Третья схема предполагает, что все действия 
(снятие с учета ГИБДД, передача машины на ути-
лизацию) выполняете вы сами. В этом случае по-
сле снятия старого автомобиля с учета в ГИБДД 
МВД России и сдачи его на утилизацию вы полу-
чаете свидетельство об утилизации, которое пе-
редаете автодилеру для заключения договора о 
покупке нового автомобиля со скидкой.

– Какие «подводные камни» могут ожидать 
желающих поучаствовать в данной програм-
ме автовладельцев?

– Во-первых, существуют так называемые суб-
дилеры. Они не входят в утвержденный список, 
а только принимают деньги от людей и «кидают» 
их. Здесь надо быть внимательным, чтобы не 
стать жертвой мошенников.

Во-вторых, не все дилеры уже сейчас могут 
предоставить интересующие граждан автомоби-
ли, так как не готовы к авральным продажам.

А жителей Лесного я хочу предупредить осо-
бо, – подчеркивает Ирина Жужгова. – Дело в том, 
что для них существуют определенные труд-
ности, так как, цитирую: «В целях создания опти-
мальных условий для собственников транспорт-
ных средств (и их представителей, которыми мо-
гут являться в том числе и сотрудники дилерских 
центров) совершение указанных действий будет 
организовано в любом регистрационном подраз-
делении Госавтоинспекции в пределах субъекта 
Российской Федерации, на территории которо-
го они зарегистрированы», но это не предусма-
тривает, по объективным причинам, закры-
тые города, такие как ГО «Город Лесной». По-
этому представленная информация многим авто-
любителям Лесного в полном объеме не приго-
дится, – заключает Ирина Викторовна.

Как заверили редакцию в ГИБДД Лесного, в 
данный момент ситуация с утилизацией автомо-
билей, состоящих на учете в закрытых населен-
ных пунктах, выясняется, и в ближайшем номе-
ре газеты мы постараемся опубликовать подроб-
ные разъяснения.

Наталья ФРОЛОВА.

Потребительский кредит – пожа-
луй, наиболее «народный» банков-
ский продукт из всей линейки про-
дуктов, которые сегодня предла-
гают своим клиентам финансовые 
учреждения. Особо востребованы 
сегодня быстрые кредиты: неболь-
шие суммы займов, минимальный 
пакет документов и очень короткие 
сроки оформления.

На что берут кредиты?
Сегодня потребительское кредитование 

прочно входит в жизнь российских граждан. 
Специалисты СКБ-банка провели исследо-
вание и выявили, на какие цели россияне 
берут кредиты в банке. Помимо уже привыч-
ных «кредитных потребностей», таких как 
ремонт квартиры, покупка автомобиля или 
бытовой техники, в десятке самых популяр-
ных причин есть и необычные траты: орга-
низация свадьбы, покупка и смена автомо-
бильных шин и даже одежды. И если спрос 
населения на автомобильные шины или по-
ездки на море – явление сезонное, то свадь-
бы играют круглый год. И все чаще сегодня 
для организации свадебного праздника мо-
лодожены берут кредит в банке.

Количество заявок на получение креди-
та в СКБ-банке растет с каждым месяцем. 
Граждане ощущают, что кризисные явле-
ния завершились, появляется стабильность 
и предсказуемость как в экономике страны, 
так и в семейных бюджетах россиян. Насе-
ление выбирает банковский кредит как луч-
ший способ решить финансовые вопросы и 
совершить необходимые покупки или затра-
ты уже сегодня.

По статистике, сегодня в СКБ-банке каж-
дую минуту выдается один новый потреби-
тельский кредит – и темпы подачи заявок на-
растают.

2010 – год новых возможностей
2009 год отметился установлением поло-

жительной тенденции на банковском рын-
ке: снижением процентных ставок по всем 
видам кредитов в большинстве банков Рос-
сии. Для примера – за минувший год ставки 


